CASO DE EXITO

Tarox AG, distribuidor lider en
Alemania, Suiza y Austria, invierte
en LastPass para mejorar los

niveles de ciberseguridad y
cumplimiento normativo

ENTREVISTA CON:

Rouven Scobel, asesor de ciberseguridad

Distribuidor para pequenas y medianas empresas,
Alemania Occidental (DACH)

INTRODUCCION

Tarox AG es un distribuidor con una dilatada trayectoria en el sector del hardware informatico.

Tiene su sede en Alemania Occidental y su actividad se concentra en Alemania, Suiza y Austria.

TAReX

Con mas de 1.000 clientes de sectores de todo tipo, desde pequeiias empresas hasta multinacionales,
Tarox AG cuenta con mas de 190 empleados y sus ingresos anuales superan los 160 millones de euros.

EL RETO

Las exigencias en materia de ciberseguridad han cambiado notablemente, y los clientes de Tarox
tenian problemas para adaptarse.

e Elincremento de las amenazas de ciberseguridad, como los ataques de phishing y las vulneraciones de datos.
e La dificultad de cumplir normativas y regulaciones, como el marco NIST 2.0 o el Reglamento General de Proteccidon de Datos.

* La necesidad de estandarizar la gestién de la identidad y las contrasefias en el conjunto de la empresa para proteger los sistemas internos
y lainformacion de los clientes.

e Elimperativo de mejorar las practicas y los conocimientos sobre ciberseguridad en las organizaciones.
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Al detectar esta situacion, Tarox vio la necesidad de invertir mas para
reforzar su catalogo de soluciones de ciberseguridad y, mas concretamente,
la gestion de las contraseitas. Como parte de esta estrategia, Tarox busco
una solucidn capaz de ofrecer un completo abanico de opciones de gestion
de contrasefias a sus clientes, facilidades en todo el proceso de implantacidén
y adopcién, y la posibilidad de gestionar el acceso y los informes de forma
masiva por parte de los administradores.

EL SOCIO ELEGIDO

LastPass lleva mas de tres afios colaborando con Tarox con el compromiso

ofrecer a sus clientes una solucién segura, sencillay eficiente para gestionar
la identidad y las contrasefas. Con un equipo profesional, una comunicacion
eficaz, oportunidades de marketing conjunto y asistencia técnica avanzada,
LastPass es el aliado perfecto para ayudar a Tarox a aumentar sus ingresos y
reforzar las relaciones con sus clientes.

Colaboracion:

@ Contacto frecuente y continuo con el equipo de la cuentay
demostraciones conjuntas, clave para ofrecer un servicio
proactivo y eficiente.

Formacion:

Acceso a LastPass University para que los empleados de Tarox
mejoren su conocimiento de los productos de LastPass.

Soporte:

Soporte permanente del equipo de LastPass para ofrecer
soluciones personalizadas y mejoras continuas en las practicas
de seguridad recomendadas para dar respuesta

a las necesidades de ambas organizaciones.
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EL RESULTADO

Con laimplementacién de 150 licencias de LastPass en |la propia empresa,
Tarox tuvo la oportunidad de conocer de primera mano el producto y todas
sus ventajas —configuracion rapida, interfaz intuitiva, integracion sencilla—
para recomendarlo después. Desde entonces, sus clientes disfrutan de las
siguientes ventajas:

1. Mejora de la seguridad y la eficiencia: con LastPass, los clientes de
Tarox pueden tener la tranquilidad de que sus contrasefias estan
protegidas, lo que reduce el riesgo de robos de datos y acceso sin
autorizacion. La posibilidad de compartir contrasefias de forma segura
y gestionar el acceso de varios usuarios se ha traducido en un
funcionamiento mas agil y una mejora de la productividad.

2. Garantia de conformidad: LastPass se lo pone facil a los clientes de
Tarox para cumplir con los requisitos de proteccion de los datos, como
los estipulados por el marco NIST 2.0y el RGPD, entre otras
regulaciones, marcos y normas.

3. Informacion sobre el nivel de seguridad: LastPass alerta a los empleados
de Tarox en tiempo real si detecta contrasefias débiles
y les obliga a usar alternativas mas seguras a través de un proceso
automatico de evaluacion de la seguridad de las contrasenas y
recomendaciones.

Tarox es cliente y socio de LastPass, con un férreo compromiso con

la seguridad de los datos, tanto los de sus clientes como su informacion
interna. Con las avanzadas soluciones de LastPass para la gestion de
las contrasefias y el acceso, pone en manos de sus equipos y clientes
una forma asequible y eficaz de mejorar la seguridad, simplificar sus
operaciones y cumplir con regulaciones y normativas.

PONGASE EN CONTACTO CON NOSOTROS
& lastpass.com @ @
2 info@lastpass.com
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LA CONCLUSION

La relacion de Tarox AG con LastPass demuestra por qué es importante elegir una

solucion de gestidon de contrasefas de referencia en el sector. Con una respuesta eficaz
a las cambiantes necesidades del universo digital actual, LastPass ayuda a Tarox y a sus
clientes a mejorar la seguridad, cumplir con regulaciones y normativas, y simplificar sus
operaciones. Tarox se sitla asi en una posicion inmejorable para seguir reforzando la
relacidon con clientes de todo tipo de sectores.

“Para nosotros, invertir en LastPass fue una
decisidon estratégica que no solo nos permitio
mejorar el nivel de ciberseguridad sino también
simplificar la gestion de las contrasenas,

y ayudar asi a nuestros empleados a adoptar unas
practicas mas seguras. Elegir LastPass fue facil por
sus avanzadas prestaciones,

su funcionamiento intuitivo y su escalabilidad,

y esta colaboracidon ha sido fundamental para
conseguir nuestros objetivos en ciberseguridad y
conformidad.

La relacion de Tarox con LastPass demuestra por
qué es importante elegir como socio

un referente de primer nivel en el sector de

la ciberseguridad, capaz de dar respuesta

a las cambiantes necesidades del universo
digital actual.”

ROUVEN SCOBEL
Asesor de ciberseguridad

Distribuidor para pequefias y medianas empresas,
Alemania Occidental (DACH)
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